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ヘリックスは、クライアント企業のディレクター兼プレイヤーです。 
 既存のサービス運営の必要性や限られたリソースの中で、クライアントが新しい試みを実施する時に、必要になるものは何で
しょうか。コンサルティング会社ですか？代理店ですか？特定のサービスが常に必要になるとは限りません。 

 必要なものは、サービスサプライヤやベンダーを選定するディレクターと、経験豊富で技術のあるプレイヤーです。 
 ヘリックスはディレクター兼プレイヤーを固定費＋成果報酬で提供します。 
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実費 / 固定費 / 成果報酬など、クライアントニーズに合わせて設定　（目安：1人月70万円） レベニューシェア 
（目安：粗利の30％） 
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